l| g :
" EMPREENDEDORISMO
S

Paulo Silvestrin,
fundador da Aegro:
a startup recebeu
aporte recente de
2,5 milhoes de reais
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humor do mer

cado. Foi o que

ocorreu quan-
do a americana Monsanto adquiriu
a startup Climate Corporation, pla-
taforma de agricultura digital criada
por ex-engenheiros do Google. O
nascimento do primeiro unicornio
do agronegocio, no final de 2013,
provocou uma reacao em cadeia e
despertou o olhar de jovens
empreendedores para o filao das ag
techs, agrotechs ou agritechs, como

sao chamadas as startups agricolas.

Somente no Brasil, elas mais do que
duplicaram, segundo o AgTech Ga-
rage, hub de inovacao que reune as
novatas. Hoje, ha pelo menos 200 no
pais 20% surgiram entre 2015 e
2016, em plena recessao. “Essas star-
tups tém como caracteristica prospe-
rar na crise, pois oferecem solucoes
para otimizar recursos e aumentar a
produtividade. Além disso, tém uma
estrutura enxuta, um trunfo em pe-
riodos dificeis”, diz Rafael Ribeiro,
diretor executivo da Associacao Bra-
sileira de Startups (ABStartups).
Ha ainda outra explicacao para
0 sucesso: a poténcia do segmento.
Em 2017, os negocios relacionados
a0 campo movimentaram 1,4 tri-
lhao de reais e contribuiram, sozi-
nhos, com 21,59% do PIB nacional.
“Qualquer tecnologia disruptiva que
traga ganhos de eficiéncia e melho-
re a tomada de decisao nesse mer-
cado tera destaque”, afirma Fabio
Matuoka Mizumoto, professor na
liscola de Economia da Fundacao
Getulio Vargas de Sao Paulo.
Também ajuda o fato de 60% do
mercado nacional de larga escala ja
utilizar algum tipo de tecnologia, seja
internet das coisas, seja big data, seja
computacao em nuvem, segundo a
Associacao Brasileira do Agronegocio
(Abag). Hoje, ha drones inteligentes
sobrevoando as plantacoes para mo-
nitorar a necessidade de irrigacao ou
de espalhar inseticidas, sensores que
enviam alerta ao celular avisando so-
bre pragas e softwares que informam
quando o maquinario das fazendas
precisa de manutencao. Ou seja, o
setor esta aberto para a inovacao.
Os colegas Raphael Garcez Pizzi
(designer), Mariana Vasconcelos
(administradora) e Thales Nicoleti
(engenheiro) sao uma prova de que
¢ possivel crescer se a ideia for uma
novidade. Em 2014, eles desenvolve-
raim un sensor que, proximo a terra,

consegue mensurar a precipitacao do

ar e a umidade do solo, e informar a
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quantidade de dgua a ser usada na
irrigacédo, evitando desperdicio de
até 60% do recurso e elevando a até
15% a eficiéncia da producéo. Bati-
zaram o negécio de “Agrosmart” e,
quatro anos depois, esperam faturar
10 milhdes de reais com a solugéo.
“Temos produtores rurais na fami-
lia e nos inspiramos neles para criar
algo para acompanhar a lavoura de
maneira mais assertiva”, diz Raphael
Pizzi, diretor de produto.

A engenhoca ja rendeu ao trio trés
rodadas de investimento (a maior de-
las de 2,5 milhoes de reais do Fundo
de Inovacdo Paulista em 2016), um
convite da Nasa para compartilhar
o modelo do negécio e uma mencao
honrosa da Thrive, principal acele-
radora de agtechs do Vale do Silicio.

O servico da Agrosmart custa de 30
reais a 300 reais por hectare. Entre os
clientes da empresa estdo a marca de
4gua de coco Obrigado, a Coca-Cola e
a Syngenta, que usam a tecnologia em
suas fazendas. Neste ano, a expectati-
va é expandir as operacgoes para Peru
e Colémbia — algo impensavel quando
os jovens de Campinas (SP) juntaram
as economias, cerca de 80000 reais,
para desenvolver o sistema.

Semeando investimentos
Desde que a Monsanto comprou sua
agtech, outras pesos-pesados entra-
ram em cena. Ninguém quer ver seu
negdcio ficar obsoleto ou ser conheci-
do como a verséo rural da Blockbus-
ter, rede de videolocadoras que disse
néo & Netflix. No ano passado, somen-
te nos Estados Unidos, a estimativa
é que as startups agricolas tenham
recebido 700 milhdes de délares em
aporte, segundo dados veiculados
pela revista Financial Ttmes.

No ecossistema brasileiro, as ro-
dadas de financiamento também
se tornaram comuns entre os ems-
preendedores do campo. O fundo
BR Startups, que tem entre os in-

vestidores Monsanto e Microsoft,
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O perfil das agtechs no Brasil

Saiba quanto ganham, quem sao os funcionarios e quais
as dificuldades que essas startups enfrentam

FONTE: 1° GENSO AGTECH STARTUPS BRASIL, DA AGTECH GARAGE, REALIZADO EM 2016
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planeja aplicar 5 milhdes de reais
até o final deste ano em novatas de
tecnologia para agropecudria. J& o
SP Ventures, maior investidor do
segmento, destinara 80 milhdes de
reais as agtechs no mesmo periodo.

A dona do aplicativo de gestéo rural
para pequenos e médios produtores
Aegro embolsou 2,5 milhdes da SP
Ventures em maio de 2017. O dinhei-
ro em caixa estd sendo usado para
melhorar a plataforma, que reune
toda a organizacéo da fazenda no
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mesmo lugar, do planejamento de
safra & administracdo de estoque,
passando pela gestdo do quadro de
funcionarios. Hoje, sdo 10000 usué-
rios ativos, entre assinantes e clien-
tes da versdo gratuita. “Passamos a
ouvir mais os produtores e estamos
aperfeicoando a tecnologia com base
na demanda deles, como a maior au-
tomatizacdo na entrada de dados”,
diz Paulo Silvestrin, de 29 anos, um
dos fundadores e gerente de vendas,
que fica em Porto Alegre. Ele e os
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SE DEDICAR AD PROJETO

quatro s6cios comecaram com 50000
reais, tirados do bolso, e neste ano
esperam quadruplicar os resultados,
alcancando 2 milhoes de reais de
faturamento e contratando mais 13
pessoas. Hoje, tém 35 funcionérios.

Embora exista dinheiro rolando
no universo das agtechs, para con-
seguir um bom aporte € necessario
planejamento. Ndo adianta bater na
porta de gente gratida sem ter um
plano de negécio bem desenhado.
Tampouco buscar aceleradoras
sem uma ideia original e chance
real de crescimento. Nesse jogo, s6
ganham startups com potencial de
escalar suas atividades, inclusive
para outras partes do mundo.

Esse é o caso da agtech mineira
Tbit, que recebeu, oito meses atras,
1 milh&o de reais do BR Startups
(antes disso, em 2014, ganhou 2,2
milhdes de reais de outra importan-
te gestora). Fundada em 2009, ela
criou uma tecnologia capaz de avaliar
cor, forma, textura e morfologia das
sementes. O sistema, que funciona
COmo um scanner e mostra se os
gréos dardo (ounédo) uma boa safra,
esté em fase de internacionalizagéo
para Estados Unidos, Hungria, Ho-
landa e Franca, e deveré crescer mais
de quatro vezes até 2019. Mas levou
tempo até engrenar. “Comegamos
nove anos atras. Até 2013, sobrevive-
mos com editais de pesquisa. Demo-
rou até conhecer pessoas e descobrir
os caminhos para conseguir inves-
timento”, diz Igor Chalfoun, CEO da
Thbit, de Lavras (MG).

Internet das vacas

Apesar do que os nlimeros pos-
sam sugerir, empreender no setor
néo é facil. Um levantamento da
AgTech Garage, feito com 75 em-
preendedores agricolas do Bra-
sil, mostrou que 66% deles tém
dificuldade de conseguir capital
e 49% de conquistar novos clien-
tes. Isso ocorre por dois motivos:
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Quem
planta,
colhe

Conheca cinco areas
promissoras para
atuar no segmento

1

AGRICULTURA DE PRECISAO
DESENVOLVIMENTO DE SISTEMAS, PRODUTOS
E SERVICOS QUE FAGAM CAPTAGAOQ RIGOROSA
DE INFORMAGOES PARA MELHORAR A
COLHEITA, COMO AS CONDIGOES CLIMATICAS
E A QUANTIDADE DE INSUMOS AGRICOLAS.

2

INTERNET DAS COISAS

0 MAQUINARIO SOFISTICADO JA E

UMA REALIDADE NO CAMPO: E QUEM
OFERECER SOLUGOES QUE TORNEM ESSES
EQUIPAMENTOS MAIS CONECTADOS E
INTELIGENTES SERA MUITO DEMANDADO.

3

GESTAO RURAL

0 MERCADO BUSCA, CADA VEZ MAIS,
SISTEMAS DE GESTAO QUE AJUDAM O
AGRICULTOR A REDUZIR SEUS ESTOQUES
E DETERMINAR COM EXATIDAO A
QUANTIDADE CORRETA DE MAQUINARIO,
SEMENTES E DEFENSIVOS AGRICOLAS.

4

BIG DATA

CRIACAQ DE PLATAFORMAS DE COLETA DE
DADOS QUE TRAGAM INSIGHTS PARA A TOMADA
DE DECISAO NO CAMPO — NA COMPRA E NO
USO DE INSUMOS, NA DEFINICAO DE PRAZOS DA
COLHEITA, NA ARMAZENAGEM DE ESTOQUE E
NA COMERCIALIZAGAO DE ITENS AGRICOLAS.

5

RASTREABILIDADE

COMO O CONSUMIDOR FINAL ESTA MAIS ATENTO
AO QUE COLOCA EM SUA MESA, AS TECNOLOGIAS
QUE POSSIBILITEM O RASTREIO COMPLETO

DOS ITENS, DESDE A FAZENDA ATE A GONDOLA
DO SUPERMERCADO, SAO BEM-VINDAS.

FONTE: ALMIR ARAUJO, GERENTE DE MARKETING
DIGITAL DA BASF PARA A AMERICA LATINA
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Raphael Pizzi,
diretor de produto da
Agrosmart: convite
da Nasa para expor.
modelo de negécios

1) os produtores rurais ainda estdo
aprendendo a lidar com inovagoes;
2) fazendeiros, de modo geral, séo
acostumados a fechar negécio com
quem conhecem — desconfiando
de jovens com pouca, ou nenhuma,
vivéncia no agronegocio.

Um jeito de driblar isso € visitar pro-
dutores pessoalmente para apresentar
os beneficios da tecnologia e investir
em material de divulgacéo, como fez a
BovControl, que criou uma campanha
de video na internet mostrando de
maneira did4tica o funcionamento de
sua tecnologia. A iniciativa viralizou e

rendeu a startup o apelido divertido
de “internet das vacas”, que ajudou a
posicionar a marca.

Em quatro anos, 35000 fazendas
passaram a usar a invengéo, um chip
inteligente em formato de brinco que
monitora ganho de peso, quantidade
de leite produzida e dados de saide
do animal, além de indicar qual é o
melhor momento de vender o leite ou
a carne. “O aplicativo ainda ajuda a
identificar oportunidades com elos da
cadeia da pecuéria, como fabricas de
laticinio e frigorificos”, diz Marcelo
Murachovsky, gerente de marketing e

Ecossistema
que brota

Setor privado
s
AGROSTART
0 PROGRAMA DE ACELERACAO PATROCI-
NADO PELA BASF E PELA ACE PROMOVE
STARTUPS QUE DESENVOLVAM SOLU-
COES PARA AUMENTAR A EFICIENCIA E
A PRODUTIVIDADE NO SEGMENTO AGRO.
AGROSTART.BASF.COM.BR

BR STARTUPS
0 FUNDO VAI DESTINAR 5 MILHOES DE
REAIS ATE O FINAL DO ANO A STARTUPS
INOVADORAS. REUNE OITO INVESTIDO-
RES CORPORATIVOS, ENTRE ELES MICRO-
SOFT, BANCO VOTORANTIM E MONSANTO.
MSWBRSTARTUPS.COM.BR

PULSE
PARCERIA DA RAIZEN, FABRICANTE DE
ETANOL DE CANA-DE-AGUCAR, COM O
FUNDO SP VENTURES, ESSA ACELERA-
DORA BUSCA PATROCINAR SOLUCOES
INOVADORAS NO CAMPO.
PULSEHUB.COM.BR

WAYRA
A ACELERADORA DO GRUPO TELEFONICA
INVESTE EM STARTUPS DIGITAIS E ESTA
BUSCANDO AGTECHS. OPENFUTURE.ORG

Setor piiblico
v
CONEXAOQ AGRIHUB
A REDE DE INOVACAQ EM AGRICULTURA
E PECUARIA DE MATO GROSSO CONECTA
STARTUPS A MENTORES E PRODUTORES.
AGRIHUB.ORG.BR

IDEAS FOR MILK
COMPETIGCAO PROMOVIDA PELA EMBRAPA
PARA PREMIAR EMPREENDEDORES COM
IDEIAS CAPAZES DE AUMENTAR A EFICIEN-
CIA DA CADEIA DO LEITE NO BRASIL.

IDEASFORMILK.COM.BR

INOVATIVA BRASIL
PROGRAMA GRATUITO DE ACELERA-
CAO REALIZADO PELO MINISTERIO DA
INDUSTRIA, COMERCIO EXTERIOR E
SERVICO EM PARCERIA COM O SEBRAE.

INOVATIVABRASIL.COM.BR

FONTE: ASSOCIAGAO BRASILEIRA DE
STARTUPS (ABSTARTUPS), DE SAO PAULO
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design da BovControl, que fica basea-
do no Vale do Silicio, na Califérnia. A
empresa, que nasceu em 2014, conta,
com trés escritérios — S&o Paulo, Sdo
Francisco e Boston — e crescimento
de 5% por semana em usuarios ativos,
que pagam entre 22,99 reais e 32,99
reais por més pelo servico oferecido
pela plataforma. Atualmente com dez
funcionérios, vai dobrar de tamanho:
estd com 16 vagas abertas, para enge-
nheiros, desenvolvedores de softwa-
re, designers e gestores de projetos.

Contrata-se gente
Todas as agtechs consultadas pela
reportagem de VOCE S/A estdo com
posicdes abertas. A Agrosmart, que
tem uma equipe de 37 integrantes
em Campinas, vai recrutar seis pes-
soas até julho para atuar nas areas
de desenvolvimento e design, vendas,
marketing e sucesso do cliente. “Pre-
cisamos de candidatos de diferentes
formacoes e experiéncias porque a
diversidade de conhecimento é impor-
tante para que o negdécio cresca”, afir-
ma Raphael Pizzi, um dos fundadores.
Na Strider, conhecida por sua tec-
nologia de controle de pragas e ad-
quirida em abril pela multinacional
suica de sementes Syngenta, a ex-
pectativa é contratar 50 profissionais
até dezembro. Na Solinftec, startup
que fornece solucéo integrada de

gestdo de maquinas e otimizacdo
de insumos, ha mais 30 postos em
aberto. Isso porque, do ano passa-
do para c4, o quadro ja havia tripli-
cado: de 80 para 250 empregados.
“Estamos em busca de engenheiros,
cientistas de dados, programadores
e matematicos. Queremos pessoas
com capacidade de aprender, mas
também valorizamos conhecimento
técnico”, diz Daniel Padréo, CEO da
Solinftec, de Aracatuba.

Nesse mercado, faz diferenca ter
graduacdo ou especializacfo na area
de agronomia ou pecudria e uma boa
universidade no curriculo. “Profissio-
nais com 6tima formacao académica
sdo muito desejados. H4 empresas que
langam até campanhas para tentar
captar jovens diretamente nas facul-
dades”, diz Lucas Toledo, diretor da
Michael Page, de Campinas. Segundo
um mapeamento recente da consulto-
ria, alguns dos perfis mais demanda-
dos pelas startups séo especialistas
em experiéncia do usuério, que iden-
tificam falhas e aperfeicoam servicos
oferecidos aos clientes, com saldrios
de 7000 a 12000 reais; cientistas de
dados, com remuneracéo entre 7000
e 12000 reais; e desenvolvedores. Es-
ses ultimos podem ganhar até 18000
reais. A vida no campo mudou —e a
transformacéo trouxe na rabeira uma
série de oportunidades. ®
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